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Perché il committente di un
progetto importante dovrebbe
coinvolgere noi piuttosto

che un concorrente? Perché
preferire il nostro studio a quello
di un altro architetto?

Partendo dalla definizione degli
obiettivi e degli elementi
differenzianti che definiscono
ogni professionista, nel corso
tenuto dal dott. Leonardo
F|I|ppett| verra sviluppata
un'analisi sulla "comunicazione
efficace" necessaria per trasferire
valore al proprio target.
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h.13.45
Accreditamento partecipanti
h.14.00

Rapporto tra web e architettura
Digitalizzazione e modo di comunicare
Comunicare in modo efficace

Personal branding: perché &€ importante
per un architetto

Obiettivi: valore, business e competenze

h. 15.30
Break

h. 15:45

Personal branding per architetti, un
percorso in 6 fasi:

1. definizione degli obiettivi di riferimento.
2. check: come sei percepito e come
vorresti esserlo

3. brand identity e proposta di valore

4. mappatura dei punti di contatto: dove e
come comunicare

5. individuazione degli obiettivi di primo
livello: cosa vuoi ottenere.

6. fase operativa: le mosse concrete da fare
subito per migliorare il tuo brand
personale

h.16.45
Quesiti e risposte

h.17.00
Fine dell'incontro
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